
La commercialisation des vins en Aquitaine a atteint 6,5 millions 
d’hectolitres en 2010. Au cours des dix dernières années, ce 
volume est resté relativement stable (avec un pic à près de 
8 millions d’hectolitres en 1997). Les trois quarts des volumes 
sont réalisés par des vinificateurs en chais particuliers. 
Le commerce extérieur pèse pour le tiers des volumes. En valeur, 
le solde dégagé par les vins d’Aquitaine est supérieur à celui de 
l’aéronautique.

La coopération viticole : un acteur majeur de la filière 
En 2011, on recense 55 caves coopératives viticoles en Aquitaine dont 39 
en Gironde. Ces dernières vinifient le quart de la production régionale, soit 
selon les années, entre 1,4 et 1,6 million d’hectolitres de vin en majorité sous 
appellation contrôlée.

Chais particuliers, bouteilles et négoce restent privilégiés
La vinification particulière prédomine en Gironde et en Dordogne. Le chai 
particulier y est roi. Parmi les 9 000 viticulteurs aquitains, près de 5 000 
vinifient en chais particuliers. Chez ces derniers, un millier ne commercialisent 
que du vrac, un millier ne produisent que de la bouteille, enfin les trois mille 

restants commercialisent à la fois en vrac et en bouteille. La vente directe 
y compris à l’export, c’est-à-dire sans intermédiaire, pèse pour le quart de 
la commercialisation. Elle s’effectue neuf fois sur dix en bouteilles. Constat 
identique pour la vente orientée vers la restauration ou les magasins traditionnels 
(3% du total). La grande distribution fait une très légère percée (4% des ventes), 
quasi exclusivement en bouteilles.
Le négoce et les grossistes, en 2010 comme en 2000, restent la destination 
privilégiée par les vinificateurs en chais particuliers, deux fois sur trois. Toutefois, le 
vrac se replie. Il constitue la moitié des apports, contre 60% en 2000.

Le commerce extérieur, une manne pour l’Aquitaine
De par leur renommée, les vins d’Aquitaine sont mondialement connus et appréciés. 
Si l’Aquitaine peut s’enorgueillir de dégager un solde du commerce extérieur positif, 
ses vins y contribuent fortement. En valeur, il dépasse même le solde engendré 
par l’aéronautique.

Les données présentées sont issues du recensement agricole 2010 pour 
les circuits de commercialisation et des Douanes pour les exportations.
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Chiffres clés 
Unité : hectolitre

Dordogne Gironde Landes Lot-et-Garonne Pyrénées-Atlantiques Aquitaine

Total des ventes 364 074 3 730 929 50 167 130 219 33 435 4 308 824
Vente directe (y compris à l'export) 125 955 924 564 17 277 26 292 14 320 1 108 408

Ventes à un groupement de producteurs, négoce, grossiste, … 215 375 2 520 017 30 847 93 269 11 709 2 871 217
Ventes à la grande distribution (GMS, centrales, …) 11 609 163 982 246 5 695 1 642 183 174

Ventes à un magasin traditionnel ou spécialisé, restaurattion, collectivité 11 044 105 650 887 4 663 5 202 127 446
 Autres ventes 92 15 511 910 302 560 17 375

Source : Agreste - RA 2010 
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